Finanzberatung, die Mehrwert bietet.
Und dadurch mehr Wert erzielt.
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Wann, was und womit?
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Immobilien
Recht

Stellen Sie sich die richtigen Fragen zu lhrer Zukunft!

e \Was mochten Sie im Leben erreichen?

e \Wo stehen Sie im Moment?

e Wie sind |lhre Ziele finanziell realisierbar?

e Haben Sie alle Risiken ausreichend abgesichert?

Ihr EURA Finanzberater hilft Innen, im Dschungel der Angebote, im Wirrwarr der

Steuervorteile und im Dickicht der Gesetze die richtigen Antworten zu finden: Ver-

sténdliche, nachvollziehbare Losungen fir lhre individuellen Aufgabenstellungen.

Fragen Sie uns!



Vernetztes Denken fur erfolgreichere Finanzplanung

Ein guter Finanzberater sollte eine Aufgabenstellung von mehreren Seiten betrachten
und l6sen konnen. Aus diesem Grund arbeitet die EURA sehr eng mit Steuerberatern

und Rechtsanwalten zusammen. Eine gute Verbindung, die zu durchdachten, umfas-
senden Anlage-Konzepten fihrt.
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Verfligharkeit

Ertrag Sicherheit

3 Faktoren entscheiden,

wie intensiv sich lhr Geld vermehrt.

Das magische Dreieck -

Basis jeder individuellen EURA Finanzberatung

Ganz gleich, ob Altersvorsorge, Geldanlage oder Steuerspar-
modelle — jede gute Finanzberatung hangt von 3 Faktoren

ab, die Sie bestimmen konnen.

e Wie schnell und einfach moéchten Sie Uber

Ihr Vermogen verfligen kénnen?
e Wie hoch soll der Ertrag sein?

e \Wie viel Risiko darf im Spiel sein?

Fdar den EURA Finanzberater kommt es darauf an, im
Gesprach mit lhnen die optimale Zielsetzung zu definieren
— ob hohe Ertrage, standige Verfligbarkeit oder
groRtmogliche Sicherheit. Ist dieser wichtige Punkt geklart,
erhalten Sie eine individuelle und punktgenaue Anlage-
Empfehlung. Nach Ihren Wiinschen. Nach lhren

Vorstellungen. Nach |hren Zielen.



Wir helfen lhnen, Ihre Ziele zu erreichen und begleiten Sie
auf dem Weg dorthin.

Die Finanzberatung ist fir die EURA kein schnelles Geschéaft — sie ist vielmehr der

Beginn einer langen und personlichen Beziehung.

Haben wir fir Sie das ideale Modell zum Vermdgensaufbau gefunden, so suchen
wir regelmafig nach neuen Optimierungsoptionen und Uberprifen gleichzeitig, ob

sich an lhrer urspriinglichen Zielsetzung etwas geandert hat.

So kénnen Sie sicher sein, dass nicht irgendwelche , Altlasten” in Ihren Ordnern
schlummern, sondern dass Sie immer aktuell das beste Angebot mit allen

Vorteilen nutzen.

Laufende Betreuung
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Nur wer alle Instrumente meisterlich beherrscht, bekommt die besten Noten.

Transparenz und Nachvollziehbarkeit sind uns wichtig. Darum haben wir wirkungsvolle
Instrumente entwickelt, mit denen wir unseren Kunden zeigen kénnen, wie sich ihre

Vermdgensplanung aufbaut und entwickelt.

Schliefdlich bieten wir Ihnen keinen Hokuspokus, sondern Lésungen, die auf Zahlen
und Daten basieren.

Die Vermogensbilanz

Sehen Sie auf einen Blick alles, was Sie besitzen — alle Anlageformen, alle Versiche-

rungen, alle Féalligkeiten. Eine gute Ausgangssituation flr die Beratung.
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Die Vermdgensstruktur

Manchmal sind Bilder hilfreicher als Zahlen. Die Tortengrafik hat schon oft gezeigt,

wo Defizite und Schwerpunkte liegen.

@ EURA-Vermbgensverwaltung (29%)
Aktiensfonds verpfandet (3%)
Immobilie selbstgenutzt (26 %)

@ mmobilien vermietet (30%)
Immobilienbeteiligungen Deutschland (3 %)

@ mmobilienbeteiligungen USA (3%)

Schiffsbeteiligungen (2%)

Lebensversicherungen (4%)

Die Vermogensentwicklung

Es ist nicht nur spannend, zu verfolgen, wie das Vermdgen stetig steigt oder wie
sich Schulden immer weiter verringern. Vielmehr lassen sich daraus auch klare Ziele

und Strategien entwickeln.

EUR @ Nettovermdgen @ schulden Bruttovermagen
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640.000,00
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160.000,00
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Lebensalter 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Mandant | Ehep.: 40/39 41/40 42/41 43/42 44/43 45/44 46/45 47/46 48/47 49/48 50/49 51/50 52/51 53/52 54/53 55/54 56/55 57/56 58/57 59/58
Zeitraum: Arbeitsphase Ehepaar




Die Haushaltsbilanz

Wer weifd schon genau, warum manchmal soviel Geld am Ende des Monats Ubrig
ist. Diese Ubersicht gibt Auskunft — Gber Einnahmen und Ausgaben, Uberschiisse

und Verluste.

Entschuldungsgrad und Kapitalaufbau

Wie bringt man den Schuldenabbau, den langfristigen Kapitalaufbau und die kurzfristige

Geldverflgbarkeit in ein gutes Verhéltnis? Die Mischung macht's!
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Liquiditatsentwicklung

So lassen sich Investitionen und Ausgaben am leichtesten planen.

EUR @ Freie Liquiditat @ Liguiditatsabflusse Liquiditatszuflisse
200.000,00
180.000,00
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140.000,00

120.000,00

100.000,00

80.000,00 Félliges Wertpapier

60.000,00

40.000,00

20.000,00

Lebensalter 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Mandant | Ehep.: 40/39 41/40 42/41 43/42 44/43 45/44 46/45 47/46 48/47 49/48 50/49 51/50 52/51 53/62 54/53 55/54 56/556 57/56 58/67 59/58
Zeitraum: Arbeitsphase Ehepaar

Einsparmdglichkeiten

Wir durchleuchten lhre bisherigen Versicherungen und zeigen, wieviel Geld sie

monatlich sparen kénnen — eine Tabelle, die bei allen Kunden besonders gut ankommt.
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Rente

20%
80 %

Ertrag

Ausgewogen

Wachstum

345 %

Dynamik

Chance

. Anleihen und Immobilien

Aktien Europa
@ Aktien International
Renten Investmentgrade
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Renten High-Yield

Sie leben nach lhren Wiinschen. Wir handeln danach.

Die EURA Dienstleistungsvereinbarung

Wir nehmen die Betreuung unserer Kunden und Mandanten sehr
ernst und investieren viel Zeit und Engagement in die Suche nach
den optimalen Losungen. Zur Absicherung beider Seiten haben
wir eine Dienstleistungsvereinbarung ausgearbeitet, die genau

festlegt, welch hohe Service-Qualitat Sie von uns erwarten kénnen.

e FErarbeitung Ihres Vermdgensplanungskonzeptes
- Darstellung Ihrer aktuellen IST-Situation
- Fortschreibung lhrer IST-Situation in die Zukunft
- Aufzeigen Ihrer Absicherungslicken

- Aufzeigen von Einsparpotentialen
e Vorschlage zur Erreichung lhrer Vermogens- und Finanzziele
e Realisierung lhrer kiinftigen Vermdégens- und Finanzplanung
e |aufende Betreuung

o Jahrliche Uberpriifung des aktuellen Zielerreichungsgrades

durch die aktuelle Vermogens- und Haushaltsbilanz

e Zusatzleistung:
- Kostenlose Erstberatung in Steuer- und Rechtsfragen

durch unseren Netzwerkverbund

Die EURA Depotservice-Vereinbarung

Haben Sie eine Anlageform gewahlt, die in Depots verwaltet wird,
so empfehlen wir Ihnen den EURA Depotservice. Hierbei bewerten
unsere Finanzexperten regelmallig die Entwicklung Ihres Depots
nach Ertrag, Wachstum, Chancen, Dynamik und Ausgewogenheit.
Bei Bedarf erhalten Sie einen Vorschlag zur Optimierung. Sind Sie

einverstanden, missen Sie sich um nichts weiter kimmern.

Waéhlen Sie von vornherein einen Fond, dessen Management von
EURA beraten wird. Durch dieses Kompetenz-Plus sichern Sie sich

die groRtmaogliche Ertragssteigerung.



Unsere zufriedenen Kunden sind die beste Empfehlung fur EURA.

. Mein Beruf ist anstrengend und zeitraubend. Da mdchte ich meine Freizeit nicht
far Markt-Recherchen nutzen und sténdig den Bérsenteil der Zeitung lesen. Zum
Glick halt mir mein EURA Finanzberater den Ricken frei und informiert mich, wenn
Handlungsbedarf besteht. Ich kann mich in Ruhe zurlcklehnen und mein Leben

geniefden. Das nenne ich ein gutes Gefihl.”

Kai Brinkhof, Mannheim

.Nachdem ich jahrelang von Bank zu Versicherung, von Steuerberater zu Bausparkasse
gelaufen bin, habe ich endlich jemanden gefunden, der mir all diese Wege erspart.
Mein EURA Finanzberater kennt sich einfach Ubergreifend aus — und kann bei Bedarf
auf ein Spezialisten-Netzwerk zurlickgreifen. Das nimmt mir den Druck und ich bin
mir sicher, dass ich bei meiner Vermogens- und Lebensplanung alle wichtigen Aspekte

berlcksichtigt habe.”

Richard Kuhn, Hamburg

LAls unser zweites Kind kam, haben wir uns fir ein eigenes Haus entschieden. Die
Finanzierung war zunachst ungewiss. Doch unser EURA Finanzberater hat eine
Lésung gefunden, mit der wir zu viert ein schones Leben im neuen Heim flhren
konnen — ohne auf irgendwelche Annehmlichkeiten wie das zweite Auto oder den

Sommer-Urlaub verzichten zu missen.”

Brigitte und Horst Hallberger, Minchen

. Ich habe vor kurzem nach dem Studium meine erste richte Stelle angetreten. Das
Gehalt ist gut. Doch wer weil3, wohin es mich noch treiben wird. Mein EURA Finanz-
berater hat mich beraten und mir eine Losung empfohlen, mit der ich gut abgesichert
bin, aber dennoch flexibel agieren kann und auf grof3e Spriinge vorbereitet bin. Das

hatte mein Bankbeamter nicht drauf gehabt.”

Ingrid Sollinger, Frankfurt
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EURA GmbH
Leibnizstralle 29 a
68165 Mannheim

el. +49(0) 621-4189 1-0
+49 (0) 621-41 89 1-80



